DERS TANITIM ve UYGULAMA BILGILERI

Dersin Adi Kodu Yanyil T+U+L Tara (Z/S) Yerel Kredi AKTS
(saat/hafta)

Pazarlama BA 650 GUz-Bahar 03+00+00 Secmeli 3 7.5

Teorisi

Akademik Birim:

Sosyal Bilimler Enstitlst

Ogrenim Turi: Orglin Egitim
On Kosullar Yok

Ogrenim Dili: ingilizce
Dersin Dlzeyi: Doktora

Dersin Koordinatora:

petek.tosun

Dersin Amaci:

Bu doktora dersinin amaci, pazarlama disiplininin temelleri ve evrimi hakkinda derinlemesine
bir anlayis saglamaktir. Pazarlama biliminin ve pratiginin daha da gelistirilmesi icin derin bir
pazarlama teorileri anlayisina sahip olmak gerekir. Ders, pazarlamada hem teorik hem de
guncel pratik konulari bir araya getirmeyi amaclamaktadir. Bu kapsamda dersin genel
amaclari su sekilde siralanabilir;

« Ogrencilere pazarlama diisiincesinin evrimi hakkinda bir anlayis kazandirmak,

* Pratik pazarlama problemlerini pazarlama teorileri ile iliskilendirme konusunda 6grencileri
gelistirmek,

* Mevcut pazarlama sureclerini, uygulamalarini ve organizasyonlarini sekillendiren ana
disltnce okullarini 6zetlemek,

* Pazarlama konularinda akademik arastirma, literattr taramasi ve arastirma tasarimi igin
temel dlizeyde bir yetkinlik gelistirmek.

Dersin icerigi:

Dersin Ogrenme Ciktilari (OC):

e 1- Pazarlama dislincesinin evrimini anlamak ve elestirel olarak degerlendirmek,

e 2- Pazarlamadaki temel teoriler hakkinda bilgi sahibi olmak,

¢ 3- Pazarlama ile ekonomi, psikoloji, sosyoloji ve yénetim gibi diger ilgili disiplinler
arasindaki teorik iliskileri tanimlamak,

e 4- Pazarlamada teori gelistirme konusunda derin bir bakis agisina sahip olmak,

e 5- Kavramsal bir model gelistirmek icin belirli bir pazarlama konusuyla ilgili literattr
taramasi yapabilmek,

e 6- Pazarlamadaki akademik calismalar hakkinda elestirel disiinmeye baslamak.

Dersin Ogrenme Yéntem ve
Teknikleri

Bu doktora kursu, dersler, sinif igi tartismalar ve sunumlar gibi ¢coklu 6gretim yéntemlerini
kullanacaktir. Okuma, sinif iginde bilgi paylasma ve 6grenme sorumlulugu 6grencide olmasi
gerektiginden 6gretim Uyesi bu derste bilgi paylasimini kolaylastirma roliini Ustlenecektir.
Ogrenciler, lisansiisti egitimlerinde 6grenme deneyimlerini sekillendirecek aktif bir 6grenme
roline sahip olmaldir. Ogrencilerin derslere iyi hazirlanmis olarak gelmeleri ve sinif
tartismalarina aktif olarak katilmalari beklenir.

HAFTALIK PROGRAM

Hafta Konular On Hazirhik

1 Giris ve ders hakkinda bilgi paylasmi

2 Pazarlama disiplininin gincel durumuna Zorunlu ve 6nerilen okumalar
hizli bir bakis

3 Pazarlama alaninin formal olarak Zorunlu ve onerilen okumalar
sekillenmesi: 1920-1950

4 Paradigma Degisimi: 1950-1969 Zorunlu ve onerilen okumalar

5 Paradigma Degisimi Devam Ediyor: Zorunlu ve onerilen okumalar
1970'ler

6 Ana akim: 1980'ler Zorunlu ve 6nerilen okumalar

7 Ogrenci sunumlari

8 Ana akim ve alt dallar: 1990'lar Zorunlu ve 6nerilen okumalar




1990'lar: Stratejik Pazarlama

Zorunlu ve onerilen okumalar

10 2000'lerde Pazarlama Zorunlu ve énerilen okumalar
11 Pazarlamada Hizmet Baskin Mantik Zorunlu ve 6nerilen okumalar
12 Pazarlama Dusuncesine Tarihsel Bakis Zorunlu ve 6nerilen okumalar
13 Ogrenci sunumlari

14 Gelecek Perspektifi Zorunlu ve 6nerilen okumalar

Kadir Has Universitesi'nde bir donem 14 haftadir, 15. ve 16. hafta sinav haftalaridir.

ZORUNLU ve ONERILEN OKUMALAR

Kaynaklar ve okuma listesi donem iginde duyurulacaktir.

DIGER KAYNAKLAR

Kaynaklar ve okuma listesi donem iginde duyurulacaktir.

DEGERLENDIRME SISTEMI

Yariyil ici Calismalan Sayi Katki Payi (%)
Odev 1 15

Derslere bireysel katilim/ ilgililk 14 40

/odaklanma

Yazili sunumlar (raporlar) 1 15

SO6zlt sunumlar 2 30

Total: 18 100

IS YUKU HESAPLAMASI

Etkinlikler Sayisi Siiresi (saat) Toplam is Yiikii (saat)
Ders Saati 14 3 42

Uygulama 14 2 28

Proje 2 12 24

Odev 1 23.5 23.5

Dersle ilgili Sinif Disi Etkinlikler | 14 5 70

Toplam is Yuki (saat): 187.5

1 AKTS = 25 saatlik is yuku




PROGRAM YETERLILIKLERI (PY) ve OGRENME CIKTILARI (OC) iLiSKisi

# PY1 PY2 PY3 PY4 PY5 PY6 PY7 PY8 PY9

OC1

0C2

0C3

0C4

0C5

0OC6

Katki Duzeyi: 1 Dustk, 2 Orta, 3 Yuksek
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