DERS TANITIM ve UYGULAMA BILGILERI

Dersin Adi Kodu Yanyil T+U+L Tara (Z/S) Yerel Kredi AKTS
(saat/hafta)

Stratejik BUS 324 Bahar 03+00+00 Secmeli 3 6

Pazarlama

Akademik Birim: isletme

Ogrenim Turi: Orglin Egitim

On Kosullar Yok

Ogrenim Dili: ingilizce

Dersin Dlzeyi: Lisans

Dersin Koordinatora:

Dersin Amaci:

Bu ders, 6grencilere kapsamli pazarlama planlari olusturabilen, savunabilen ve uygulayabilen
stratejik pazarlamacilar olarak gelismelerine yardimci olmayr amaglamaktadir. Teorik
temelleri pratik uygulamalarla birlestirerek, stratejik pazarlama yoluyla uzun vadeli,
surdurdlebilir is buyUmesi olusturmak icin gerekli becerileri gelistirmeyi hedefler.

Dersin icerigi:

Bu ders, pazarlama ilkeleri ve stratejilerinin kapsamli bir sekilde incelenmesini sunar, vaka
calismalari, tartismalar ve gercek yasam drnekleri araciligiyla pratik uygulamalari vurgular.
Ana konular arasinda pazarlamanin buglnun isletmelerindeki roll, pazarlama stratejilerinin
ve planlarinin gelistirilmesi, tiiketici davranisi analizi ve pazar segmentasyonu, marka degeri
olusturma ve yonetme, Uriin konumlandirma ve hizmet tasarimi stratejileri ile pazarlama
alanindaki gtincel akademik arastirmalarin kritik analizi yer almaktadir.

Dersin Ogrenme Ciktilari (OC):

e 1- Temel pazarlama kavramlarini anlayacak ve gercek dinya senaryolarina
uygulayabilecektir.

2- Cesitli is baglamlarina gore pazarlama stratejilerini gelistirecek ve uygulayacaktir.
3- Tuketici pazarlarini ve davranislarini analiz ederek is firsatlarini belirleyecektir.

4- Marka degerini olusturacak ve strdirebilecektir.

5- Etkili bir sekilde ekip galismasi yaparak etkilesimli tartismalara katilacaktir.

6- Glncel akademik pazarlama arastirmalarini sunacak ve elestirel olarak
degerlendirecektir.

Dersin Ogrenme Yéntem ve
Teknikleri

Bu ders, pazarlama ilkeleri ve stratejilerinin kapsamli bir sekilde incelenmesini sunar, vaka
calismalari, tartismalar ve gercek yasam drnekleri araciligiyla pratik uygulamalari vurgular.
Ana konular arasinda pazarlamanin buglnun isletmelerindeki roll, pazarlama stratejilerinin
ve planlarinin gelistirilmesi, tiiketici davranisi analizi ve pazar segmentasyonu, marka degeri
olusturma ve yonetme, Uriin konumlandirma ve hizmet tasarimi stratejileri ile pazarlama
alanindaki gtincel akademik arastirmalarin kritik analizi yer almaktadir.

HAFTALIK PROGRAM

Hafta Konular On Hazirlik

1 Ders Tanitimi & Giris

2 21. Yizyil icin Pazarlamanin Tanimlanmasi | Tavsiye edilen okumalar

3 Pazarlama Stratejileri ve Planlari Tavsiye edilen okumalar
Gelistirme

4 Bilgi Toplama ve Talep Tahmini-Pazarlama | Tavsiye edilen okumalar
Arastirmasi

5 Uzun Vadeli Sadakat iliskileri Olusturma Tavsiye edilen okumalar

6 Tuketici Pazarlarini Analiz Etme Tavsiye edilen okumalar

7 Ara Sinav

8 Pazar Segmentlerini ve Hedeflerini Tavsiye edilen okumalar
Belirleme

9 Marka Sermayesi Olusturma Tavsiye edilen okumalar

10 Marka Konumlandirma / Uriin Stratejisi Tavsiye edilen okumalar

Belirleme-Hizmet Tasarimi ve YOonetimi




11

Ogrenci Sunumlari

Tavsiye edilen okumalar

12

Ogrenci Sunumlari

Tavsiye edilen okumalar

13

Ogrenci Sunumlari

Tavsiye edilen okumalar

14

Ogrenci Sunumlari

Tavsiye edilen okumalar

Kadir Has Universitesi'nde bir donem 14 haftadir, 15. ve 16. hafta sinav haftalaridir.

ZORUNLU ve ONERILEN OKUMALAR

Kotler & Keller, Marketing Management, Pearson.
Hooley, G., Nicoulaud, B., Rudd, J., Lee, N., Marketing Strategy and Competitive Positioning, 7th Edition, Pearson.

DIGER KAYNAKLAR

Haftalik verilecek kaynaklar

DEGERLENDIRME SISTEMI

Yanyil ici Calismalan Sayi Katki Payi (%)
Sunum/Juri 1 30

Ara Sinavlar/S6zIU Sinavlar/Kisa Sinavlar 1 30

Final Sinavi 1 40

Total: 3 100

IS YUKU HESAPLAMASI

Etkinlikler Sayisi Siiresi (saat) Toplam is Yiikii (saat)
Ders Saati 14 3 42

Uygulama 1 9 9

Sunum/Juriye Hazirlik 1 32 32

Dersle ilgili Sinif Disi Etkinlikler | 12 2 24

Ara Sinavlar/S6zlu 1 16 16

Sinavlar/Kisa Sinavlar

Final Sinavi 1 27 27

Toplam is Yiki (saat): 150

1 AKTS = 25 saatlik is yuku




PROGRAM YETERLILIKLERI (PY) ve OGRENME CIKTILARI (OC) iLiSKisSI

#
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PY2

PY3

PY4

PY5

PY6

PY7

PY8

PY9
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PY11l
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0C2

0C3

0C4

0C5

0C6

Katki Duizeyi: 1 DUsuk, 2 Orta, 3 Yiksek



http://www.tcpdf.org

